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Salesforce Pardot Integration Vorteile

Mit diesem Modul integrieren wirSalesforce Pardot. Zudiesem Zweck verwenden
wir den Pardot Form Handler, so dass Sie das Magnolia-Formularmodul
problemlos nutzen und lhre bestehenden Formulare um eine Integration mit \/
Salesforce Pardot erganzen konnen. Darliber hinaus nutzt das Modul auch
das Session Mapping, um sicherzustellen, dass die Leads im Verlauf korrekt
nachverfolgt werden.
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. - Headless Systeme mit DXP auf Basis

Magnolia & Angular
Unterscheidung zwischen den beiden Mapping-Methoden - Magnolia Sales Automation auf
Basis SAP or Salesforce
Mit unserem Modul sind Sie in der Lage, Daten UGber das Magnolia-Formularmodul
zu senden. Sie kénnen entweder das Formular in Magnolia an lhre Bediirfnisse Zusatzliche Vorteile
anpassen oder den Form Handler in Pardot andern.

User Tracking Workflow
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s ﬁ Kundenanpassung

Nachdem ein Formular abgeschickt und die GDPR-Einwilligung erteilt wurde,
konnen Sie die Interessen der Nutzer in Salesforce Pardot verfolgen. Diese Daten
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werden genutzt, um Kampagnen zu personalisieren.
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Vorteile dieses Moduls

- Das Modul ist GDPR-konform.

- Die Secured Salesforce Pardot Integration stellt sicher, dass kein Lead verlorengeht.
- Eskann flexibel in Ihre Arbeitsablaufe integriert werden.

—  Das Tracking der Benutzer in Pardot wird erméglicht.

- Eswerden keine Daten in Magnolia verarbeitet.

Uber Arvato Systems

Als international agierender IT-Spezialist unterstiitzt Arvato Systems namhafte Unternehmen bei der Digitalen Transformation.
Rund 3.000 Mitarbeiter an weltweit tiber 25 Standorten stehen fiir hohes technisches Verstéandnis, Branchen-Know-how und

einen klaren Fokus auf Kundenbeddrfnisse.

Als Team entwickeln wir innovative IT-Losungen, bringen unsere Kunden in die Cloud, integrieren digitale Prozesse und
Ubernehmen den Betrieb sowie die Betreuung von IT-Systemen. Zudem kdnnen wir im Verbund der zum Bertelsmann-Konzern

gehorenden Arvato ganze Wertschopfungsketten abbilden.

Unsere Geschaftsbeziehungen gestalten wir persénlich und partnerschaftlich mit unseren Kunden. So erzielen wir gemeinsam

nachhaltig Erfolge.

Weitere Fragen? Nehmen Sie Kontakt mit uns auf.
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